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PACKAGES

V' «Basique »

©)
©)

©)

2 invitations par match a domicile
Logo sur les bulletins de matchs

» 13 000 exemplaires
Présence sur le site internet du PCHB

%« Business »

©)

©)

©)
@)
@)

" « Business + »

@)
@)
@)

o O O

2 invitations par match

1 carte « Business »
Présence sur le site internet du PCHB
2 invitations aux RDV « Club Partenaires »

2 invitations offertes pour un match de « GALA »

2 invitations par match
2 invitations VIP/match
1 carte « Business »
Présence sur le site internet du PCHB avec carte d’identité de I'entreprise
2 invitations aux RDV « Club Affaire »

2 invitations offertes pour 2 matchs de « GALA »

%« Business ++ »

o

O O O O

4 invitations par match

4 invitations VIP par match
2 cartes « Business »
Présence sur le site internet du PCHB

o

2 invitations aux RDV « Club Partenaires »
2 invitations offertes pour les 4 matchs de « GALA »
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Package Bronze« Relations Publiques »

Visibilité

o Panneau publicitaire dans la salle (3mx0,8m).
o Site internet PCHB

Action commerciale
o Soirée parrainage

Relations publiques
o 4 invitations par match
o 2 invitations VIP par match
= Prestations avant et apres le match
o 2 cartes business

e?-ooo .

« Club Partenaires»

o 4 invitations aux événements du « Club Partenaires »

O 4 invitations offertes pour les 4 matchs de « GALA »




Package « Visibilité » Bronze

v Visibilité
o Logo short D2
o Panneau (3mx0,8m) dans la salle
o Logo sur les supports de communication (Internet, poster, panneau
interview...)
o Site Internet PCHB

% Action commerciale
o Soirée « parrainage »
o Séance dédicaces dans vos locaux

" Relations publiques
o 4 invitations par match
o 2 invitations VIP par match
= Prestations avant et apres le match
o 2 cartes Business

%« Club partenaires»
o 2 invitations aux événements du « Club Partenaires »
o 2 invitations offertes pour les matchs de « GALA »

Package « Visibilité » Argent (Package « Visibilité » Bronze compris)

\ Visibilité
o Logo shert maillot D2

% Action commerciale

o Soirée « parrainage commercial»




PACKAGES MAILLOTS

Package GOLD AN

©  Visibilité

o Logo maillot D2
o Panneau publicitaire dans la salle
o Site internet PCHB

" Relations publiques
o 10 invitations par match
o 4 invitations VIP par match
* Prestations avant et aprés le match
o 4 cartes Business VIP
o 2 places de parking VIP

%Y« Club Partenaires»

o 4 invitations aux événements du « Club Partenaires »
o 4 invitations offertes pour les 4 matchs de « GALA » (valable pour 2
personnes).




ANIMATIONS COMMERCIALES

% Soirée parrainage

Annonces micro du parrainage au cours du match
Logo sur I'affiche du match
Coup d’envoi donné par le partenaire
Présentation de la société sur le bulletin d’avant match (format A5)
Offre promotionnelle sur le bulletin
20 invitations VIP
Salon VIP privé aménagé pour le match
= Buffet cocktail
= Champagne
o Possibilité d’aménager, par vos soins, votre salon VIP a

0O O O O O O O

vos couleurs, pour recevoir vos clients

[

»  Options

o Réservation d’un espace pour vous permettre d’animer un stand a vos

couleurs pour présenter vos produits, VOS services..................... 1500€
Animation de I’avant match (remise de gadgets publicitaires)...... 500€
Animation de la mi-temps (selon demande) ...........ccoeevnennnnnn.. 500€

» Jeux animés (interactions avec le public)

o Mise en place d’un jeu concours (outil de marketing direct, collecte de
(o) 1] 7= Tl ) PP 500€




OFFRES A LA CARTE

Visibilité Maillot

" Logo Maillot D2 (fACe)...uvuneeneiieieeieiie e
v Logo Maillot D2 (dOS)...uvvneenerineiieeieiieeieeee e te e
U LOZO ShOrt D2 (fACE) vunvvniirniineiieieiiee e e et e e e e e e
" LOZO ShOrt D2 (dOS) vvuevniuniineiieiieeieeieeiee et e e e e e e e e eeeaaaas
" Logo maillot d’échauffement ............oeeeuueeiineiiiieeiiieeeiie e,
U Logo survétement de SOTtie ........cceuuuueeriuuneeeiiieeeeiiie e e e
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Livrets, Bulletins d’avant match

" Bulletin d’avant match (présentations du match et des équipes a chaque match a

domicile).
O Logo visible G I'année...........cccoevuiniiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiei, 250€
O Présentation A5 (dos) de I'entreprise (1 match) ...................... 500€

Support de communication

Logo sur panneau interviews .........ccoeeeeeieiiiiininiieininenenenens Packages maillots
Logo sur affiches, bulletins d’avant match..........c.c....cooeeneee. Packages maillots
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Acces aux matchs (a ’année)

0 ADONNEMENL ...iviiiieiiee it et et et e e et e e et e e e e e e e e 50€
» Accés aux tribunes pour les matchs & domicile

U ENETEE VIP. et aa e 250€
* Place réservée
» Cocktail avant™ et aprés match
» Parking réservé

 Carte BUSINESS. evneeneiieteeteete e e e e e ans 250€
» (Carte personnalisée avec acces VIP

R - e T | PR 60€

T MaAtCh VIP € GALA ».ceeiieeieeie ettt et e e e e eaaes 100€

o Prestation VIP + repas d’avant match.

U SUPPIEMENt « GALA »..evuiiieiie e e et e et e e eaans 60€

» Par match, pour les abonnés « VIP »
Parrainage

U Mise en place d'un stand..........ccevueiiiiiineiieeiie e 1000€

U Distribution de flyers........oeueiueieeiieieii e 400€

V' Distribution de vos §00dieS........c.ueiriiniiiiiiieiiieiiee e 300€

V' Privatisation d'un salon VIP .........cccvueiiiiieiiieeeiiie e e e, 2000€

= Buffet, cocktail, salon privé

Club partenaires

" Abonnement « CIUD Part@naires »........eueeeee e e eeeeeeeeeeaenn 200€

Autres prestations (nous consulter)

V" Salle aux couleurs de la société (pour le parrainage des matchs).
o Clap Clap
o Banderoles
o Tee shirts




* Le cocktail d’avant match est disponible pour tous les matchs, excepté pendant les matchs de « GALA »

Animations sur place

Possibilité de recevoir des joueurs dans vos locaux, pour un événement de
votre entreprise (3 joueurs pendant 2h).........cccoiiiiiiiiiiiiiiiiinat, 1000€
Présence des joueurs de I'équipe professionnelle.
Initiation Handball.

O Possibilité de mettre en place une animation de handball pour les jeunes

(ex :sur un parking).

\ Séance dédicaces.
O Possibilité de recevoir les joueurs pour une séance de dédicaces.
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Niveaux des partenariats

Gold - ----> 50000€
Argent --—- > 2000 €
Bronze @ = ———4-————-A- - > 7500 €
Business ++  ——f === = ———- 2800 €
Business + = =/ === === ——- 1800 €
Business ~  /fm= == ——==—-- 1000 €
Basique @ /) ——-—-—--—-——--- 300 €




LE MECENAT

Le mécénat est un soutien financier ou matériel apporté par une entreprise ou un
particulier @ une action ou activité d’intérét général (culture, recherche,
humanitaire...).

Le mécénat se distingue généralement du sponsoring ou parrainage par la nature des
actions soutenues et par le fait qu’il n'y a normalement pas de contreparties
contractuelles publicitaires au soutien du mécéne.

Le mécene apparait donc de maniére relativement discréte autour de I'événement
ou de I'action soutenue, mais il peut par contre afficher son soutien sur ses propres
supports de communication.

La loi prévoit que les versements effectués par les entreprises au titre du mécénat
entrainent une réduction d’impéts égale a 60 % de la somme versée dans la limite de 5
pour mille (0,5 %) du chiffre d’affaires hors taxes (Art 238 bis du CGl).

Exemple chiffré avec comparatif mécénat/parrainage

e Pour une société réalisant un CA de TM€* et un bénéfice de 30000€, les
conséquences fiscales des 3 situations sont examinées :
o (1) sans don
o (2) Partenariat de 1000€ sous régime du parrainage
o (3) Partenariat de 1000€ sous régime de mécénat

Aucun don (1)

Dépense au profit d'une 0

esodation _

Benefice fiscal avant

dépense
Bénéfice fiscal apreés 30000
dépense
Impét sur les sociétés a 10000

payer (331/3 %)

Economie d'impét




Les offres présentées sur ce document ne sont pas exhaustives. Afin de répondre de
maniére plus précise a vos attentes, nous vous proposons de nous consulter pour bien
comprendre vos objectifs et ainsi avoir une action plus cohérente et donc plus efficace.

« Ensemble, trouvons I'offre la mieux adaptée a vos ressources et
a vos besoins pour une action de communication efficiente »

Contacts :

Jean-Noél HOUDEMOND
jn.houdemond@laposte.net
06 86 88 55 60

UMS Pontault-Combault Handball
85/89 avenue Charles Rouxel
77340 Pontault-Combault
01 60291807




